ДОДАТОК 4
до тендерної документації

КРИТЕРІЇ ТА МЕТОДИКА ОЦІНКИ ТЕНДЕРНИХ ПРОПОЗИЦІЙ 

Ціною тендерної пропозиції вважається сума, зазначена учасником у його тендерній пропозиції як загальна сума, за яку він погоджується виконати умови закупівлі згідно вимог замовника, в тому числі з урахуванням технічних, якісних та кількісних характеристик предмету закупівлі, всіх умов виконання договору, та з урахуванням сум належних податків та зборів, що мають бути сплачені учасником
Оцінка  тендерних пропозицій здійснюється на основі наступних критеріїв:

1 Ціна.

Оцінка проводиться згідно з наступною методикою.

Кількість балів кожної  пропозиції визначається сумарно. Максимально можлива кількість балів дорівнює 100.
1. Кількість балів по критерію «Ціна» - 100 балів.
Всі тендерні пропозиції, оцінені згідно з критеріями оцінки, шикуються по мірі зростання значень сумарного показника. 

Переможцем обирається Учасник, тендерна пропозиція якого набрала найбільшу сумарну кількість балів.

У випадку однакового значення показника, переможець визначається шляхом голосування членів тендерного комітету простою більшістю голосів за участю в голосуванні не менш двох третин членів комітету. Якщо результати голосування розділилися порівну,  вирішальний голос має голова тендерного комітету.

Тендерна пропозиція учасника повинна бути зазначена з врахуванням податку на додану вартість, у разі якщо учасник не є платником податку - без врахування податку на додану вартість.

Методика оцінки

1. Кількість балів за критерієм «Ціна» визначається наступним чином. Тендерній пропозиції, значення критерію «Ціна» у якої є найвигіднішим (найменшим), присвоюється максимально можлива кількість балів. Кількість балів для решти тендерних пропозицій визначається за формулою:

Бобчисл = Цmin / Цобчисл * 100, де

Бобчисл  = обчислювана кількість балів;

Цmin - найнижче значення за критерієм «Ціна»;

Цобчисл - значення поточного критерію тендерної пропозиції, кількість балів для якого обчислюється;

100 - максимально можлива кількість балів за критерієм «Ціна».
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