Додаток6 до тендерної документації
Тендерна пропозиція повинна бути складена і заповнена за наведеноюнижче формою:
{фірмовий бланк учасника – у разінаявності}
ТЕНДЕРНА ПРОПОЗИЦІЯ
(форма, яка подається Учасником на фірмовому бланку (в разі його наявності))

1. Повне найменування Учасника: _______________________________________________
2. Адреса (місце знаходження): _________________________________________________
3. Телефон/факс: _____________________________________________________________
4. Електронна адреса: _________________________________________________________
5. Керівництво (прізвище, ім’я по батькові): ______________________________________
6. Форма власності та юридичний статус підприємства (організації), адреса підприємства:      _________________________________________________________________________________
             7. Ми надаємо свою тендерну пропозицію щодо участі у торгах на закупівлю предмета закупівлі Дизельне паливо (для генераторів) скретч-карти (талони) (09134200-9Дизельне паливо)   ДК 021:2015: 09130000-9 – «Нафта і дистиляти»
	№з/п
	Найменування
	Одиниця виміру
	Кількість
	Ціна з ПДВ,
грн.
	Сума з ПДВ, грн.

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	ПДВ:
	

	
	Загальна вартість з ПДВ:
	



Уважно вивчивши тендерну документацію та вимоги, які висуваються до предмета закупівлі ми, уповноважені на підписання Договору, маємо можливість та погоджуємося виконати вимоги Замовника та Договору за наступною ціною (загальна вартість тендерної пропозиції*): ___________________________________________, в тому числі ПДВ (або без ПДВ): _____________
*(при розрахунку вартості тендерної пропозиції Учасник включає всі витрати, в тому числі прямі витрати, накладні витрати, прибуток, який Учасник планує одержати при виконанні договору та усі податки та збори, що сплачуються або мають бути сплачені Учасником стосовно запропонованих послуг).
8. У разі визначення нас переможцем та прийняття рішення про намір укласти договір про закупівлю, ми візьмемо на себе зобов'язання виконати всі умови, передбачені договором.
9. Ми погоджуємося дотримуватися умов цієї пропозиції протягом 90 календарних дніві  дати кінцевого строку подання тендерних пропозицій. 
10. Ми погоджуємося з умовами, що ви можете відхилити нашу чи всі тендерні пропозиції згідно з умовами тендерної документації та розуміємо, що Ви не обмежені у прийнятті будь-якої ншої пропозиції з більш вигідними для Вас умовами.  
11. Ми розуміємо та погоджуємося, що Ви можете відмінити процедуру закупівлі у разі наявності обставин для цього згідно із Законом. 
12. Ми зобов'язуємося укласти договір про закупівлю не пізніше ніж через 15 днів з дня прийняття рішення про намір укласти договір про закупівлю відповідно до вимог тендерної документації. З метою забезпечення права на оскарження рішень замовника договір про закупівлю не може бути укладено раніше ніж через 5 днів з дати оприлюднення в електронній системі закупівель повідомлення про намір укласти договір про закупівлю.
13. За значеним нижче підписом ми підтверджуємо повну, безумовну і беззаперечну згоду з усіма умовами проведення процедури акупівлі, визначеними в тендерній документації. 

.
      ________________________________________________
(для Учасників - юридичних осіб: підпис керівника підприємства, організації, установи або уповноваженої особи; для Учасників - фізичних осіб – підпис Учасника або уповноваженої особи )



МП
    (для Учасників, які мають печатку згідно з законодавством)	





Документ “Тендерна пропозиція” учасника-переможця торгів повинен 
містити точну і повну інформацію про товари, що пропонуються. Ціна тендерної пропозиції та всі її складові повинні бути чітко і остаточно визначені без будь-яких посилань, обмежень або застережень.
Учасник визначає ціни на товари, які він пропонує поставити за договором, з урахуваннямвсіх податків і зборів, що сплачуються або мають бути сплачені, на умовах, викладених в проекті договору про закупівлю, який наведено у Додатку4 до тендерної документації.
Ціна тендерної пропозиції учасника означає суму, за яку учасник передбачає виконати замовлення на поставку всіх видів та обсягів товарів, передбачених тендерною документацією.
Не врахована учасником вартість окремих товарів не сплачується замовником окремо, а витрати на їх поставку вважаються врахованими у загальній ціні його тендерної пропозиції.
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