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ДОДАТОК 4
до тендерної документації
ФОРМА "ТЕНДЕРНА ПРОПОЗИЦІЯ"

Уважно вивчивши тендерну документацію, подаємо свою цінову пропозицію за предметом закупівлі Канцелярське приладдя (код за ЄСЗ ДК 021:2015: 30190000-7 – Офісне устаткування та приладдя різне) згідно з вимогами Замовника:

Повне найменування учасника ______________________________________________

Код ЄДРПОУ учасника ____________________________________________________

Місцезнаходження учасника ________________________________________________

Телефон/факс, е-mail ______________________________________________________

Інформація щодо ціни пропозиції:
	№ з/п
	Найменування товару
	Торгівельна марка та артикул (за наявності)
	Технічні характеристики товару
	Виробник товару*
	Країна походження товару**
	Од. виміру
	Кількість
	Ціна за одиницю, грн. з ПДВ***
	Сума, грн. з ПДВ***
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	Загальна вартість, грн. без ПДВ
	
	

	ПДВ, грн.
	
	

	Загальна вартість, грн. з ПДВ
	
	


* Зазначається учасником найменування виробника із зазначенням організаційно-правової форми (товариство з обмеженою відповідальністю, приватне підприємство тощо).

** Країною походження товару вважається країна, у якій товар був повністю вироблений або підданий достатній переробці відповідно до критеріїв, встановлених Митним кодексом України. 

***У разі надання пропозиції учасником – не платником ПДВ, або якщо предмет закупівлі не обкладається ПДВ, такі пропозиції надаються без врахування ПДВ, про що учасником робиться відповідна позначка.

До визначення нашої компанії переможцем, Ваша тендерна документація разом з нашою пропозицією (за умови її відповідності всім вимогам) мають силу попереднього договору між нами. Якщо наша компанія буде визначена переможцем, ми візьмемо на себе зобов’язання виконати всі умови, передбачені Договором.

Ми погоджуємося дотримуватися умов цієї пропозиції протягом 120 календарних днів з дня розкриття тендерних пропозицій, встановленого Вами. Наша пропозиція буде обов’язковою для нас і може бути визначена переможною Вами у будь-який час до закінчення зазначеного терміну.

Цією ціновою пропозицією ми погоджуємося з основними умовами договору, викладеними в тендерній документації.

Ми погоджуємося з умовами, що Ви можете відхилити нашу чи всі тендерні пропозиції згідно з умовами тендерної документації, та розуміємо, що Ви не обмежені в прийнятті будь-якої іншої пропозиції з більш вигідними для Вас умовами.

Якщо наша пропозиція буде визнана переможною, ми зобов’язуємося підписати Договір із Замовником не раніше ніж через 5 днів з дати оприлюднення на веб-порталі Уповноваженого органу намір укласти договір, але не пізніше ніж через 15 днів з дня прийняття рішення про намір укласти договір про закупівлю. У випадку обґрунтованої необхідності строк для укладання договору може бути продовжено до 60 днів.
Якщо наша пропозиція буде визнана переможною, беремо на себе зобов’язання у строк, що не перевищує 4 календарних днів з дати оприлюднення на веб-порталі Уповноваженого органу повідомлення намір укласти договір, надати замовнику документи, що підтверджують відсутність підстав, визначених підпунктами 3, 5, 6 і 12 та в абзаці чотирнадцятому пункту 47 Особливостей, 

У разі необхідності, з власної ініціативи, можемо продовжити строк дії своєї тендерної пропозиції, повідомивши про це замовникові через електронну систему закупівель.
	________________________
	________________________
	________________________

	посада уповноваженої особи Учасника
	підпис та печатка (за наявності)
	прізвище, ініціали


УВАГА!
В ціновій пропозиції ціни вказуються за кожну одиницю товару, який пропонується і остаточно виводиться підсумкова ціна пропозиції.

Вартість цінової пропозиції та всі інші ціни повинні бути чітко визначені до другого знаку після коми (соті).

Цінова пропозиція не може містити арифметичних помилок, зокрема не допускається розходжень між ціною одиниці та підсумковою ціною, одержаною шляхом множення ціни за одиницю на кількість або інших арифметичних дій.

